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Carlos de Barros

Vice-Presidente Administrativo, Financeiro e de 

Relações com Investidores

ir@dasa.com.br

Tel.: (011) 4197-5410

Fax: (011) 4197-5516 

www.dasa3.com.br

TELECONFERÊNCIA

Inglês

Data: 11/08/2015

Hora: 12h00 (Brasília)

Tel.: 1 (412) 317-6776

Senha: DASA

DASA ON
Bovespa: DASA3

Última Cotação: 

11/08/15: R$ 10.00

Negociação média diária 2T15:

R$ 0,5 milhões

Valor de Mercado:

R$ 3,1 bilhões

US$ 0,9 bilhões

Free Float: 25,3%

RESULTADO  DO 

2º TRIMESTRE DE 2015

Receita bruta 2T15 cresce 9,6%

R$815,0 MMReceita bruta 2T15 atinge
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AVISO LEGAL

Estedocumentocontémñdeclara»esfuturasò,que podemser identificadaspor palavrascomo

ñesperaò,ñpretendeò,ñplanejaò,ñacreditaò,ñprocuraò,ñestimaòou palavrasde sentidosimilar. As

informaçõescontidasnestaapresentaçãosobreas declaraçõesfuturasda Companhia,incluindo

perspectivasdenegócios,projeçõesoperacionaise financeirase crescimentopotencialsãomeras

previsõesbaseadasnasexpectativasdaadministraçãoemrelaçãoa suaperformancefutura. Estas

estimativassão altamentedependentesdo comportamentodo mercado,da performanceda

economiabrasileira,indústriae decondiçõesdomercadointernacional. Comotal,estãosujeitasa

mudanças.
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DESTAQUES E FATOS RECENTES

CRESCIMENTO

Á RECEITA  BRUTA atingiu  R$815,0milhões no 2T15 (+9,6%) 

Á DESTAQUEde crescimento no 2T15 em APOIO (+17,5%) 

Á 5REFORMAS  de unidades entregues no 2T15, além de 44 OBRAS EM ANDAMENTO, 7NOVAS       
UNIDADES, e instalação de 1NOVA RESSONÂNCIA e1 TOMOGRAFIA

QUALIDADE

Á CDPI adquire o primeiro equipamento de RESSONÂNCIA MAGNÉTICA 3 TESLAda América Latina

Á Delboni adquire  TOMOGRAFIA COMPUTADORIZADA AQUILION PRIME 160 CANAIS

RETORNO PARA O ACIONISTA

Á EBITDA de R$93,2 milhões no 2T15

Á FLUXO DE CAIXA OPERACIONAL de R$77.3 milhões no 2T15
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RECEITA OPERACIONAL BRUTA   (R$ MILHÕES)

A receita bruta atingiu R$815,0 MILHÕES 

493,3 

545,5 

250,5 
269,5 

2T14 2T15

RDI  Análises Clínicas

743,8 

815,0 

10,6 %

7,6 %

9,6 %

66,3 %

33,7 %

33,1 %

66,9 %
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RECEITA OPERACIONAL BRUTA  | UNIDADES DE ATENDIMENTO

Mix de exames deMAIOR COMPLEXIDADE (RDI) e MAIOR NÚMERO DE EXAMES 

POR REQUISIÇÃO  elevam o valor médio por requisição

RECEITA OPERACIONAL BRUTA (R$ milhões)VALOR MÉDIO  POR REQUISIÇÃO (R$) E VOLUME (milhões)

Requisições Valor Médio por Requisição

318,4 343,4 

227,9 
248,4 

2T14 2T15
Análises Clínicas RDI

58,3 %

41,7 %

546,4 

591,8 

42,0 %

58,0 %

9,0 %

8,3 %

7,8 %

3,6 3,9 3,5 3,3 3,6

152,2 153,9 155,7

169,0
166,1

2T14 3T14 4T14 1T15 2T15

Requisições Valor Médio por Requisição
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RECEITA OPERACIONAL BRUTA  | HOSPITAIS

CRESCIMENTO de13,5%comseletividadedeclientes

DiminuiçãodoTICKETMÉDIOcomcrescimentomaiordeAnálisesClínicas

RECEITA OPERACIONAL BRUTA (R$ milhões)VALOR MÉDIO POR REQUISIÇÃO (R$) E VOLUME 

(milhões)

Requisições Valor Médio por Requisição

56,2
64,3

15,5

17,1

2T14 2T15

Análises Clínicas RDI

78,4 %

21,6 %

71,7 

81,4 

21,0 %

79,0 %14,3 %

13,5 %

10,6 %

1,1 1,0 1,0 1,1 1,2

67,7 69,8
65,6 62,6 66,7

2T14 3T14 4T14 1T15 2T15

Requisições Valor Médio por Requisição
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5.043 

5.168 

16,2 

18,6 

2T14 2T15

# de laboratórios Receita média/laboratório (em mil R$)

RECEITA OPERACIONAL BRUTA  | APOIO

RECEITA OPERACIONAL BRUTA (R$ milhões)

Aumento de 14,7% na receita por laboratório
Foco em  GANHO DE CAPILARIDADE E MELHORA DO MIX

DESEMPENHO

81,6 

95,9

2T14 2T15

17,5 %
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RECEITA OPERACIONAL BRUTA  | PÚBLICO

Seletividade na ESCOLHA DE NOVOS CLIENTES

RECEITA OPERACIONAL BRUTA (R$ milhões) DESEMPENHO

44,1 
45,9

2T14 2T15

3,9 %

589 
686 

75,0

66,8

2T14 2T15

# Pontos de Coleta Receita por pontos de Coleta (R$ mil)
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CUSTOS DE SERVIÇOS PRESTADOS 2T15

PESSOAL: impactado pelos dissídios

MATERIAL: forte crescimento do apoio e mixde exames

SERVIÇOS E UTILIDADES:gastos com laudos médicos e comissão de representantes (variáveis), gastos 

com ocupação e com novas unidades

2T14 1T15 2T15 2T14 1T15 2T15
æ 2T15 x 

2T14 %

æ 2T15 x 

1T15 %
Pessoal 138,1 135,0 148,1 20,1% 20,6% 20,4% 7,2% 9,7%

Material 127,4 122,8 135,4 18,5% 18,7% 18,6% 6,3% 10,3%

Serviços e Utilidades 171,9 178,7 194,4 25,0% 27,3% 26,7% 13,1% 8,8%

Gastos Gerais 8,2 8,4 9,8 1,2% 1,3% 1,4% 19,6% 17,8%

Custo dos Serviços Prestados Caixa445,6 444,9 487,8 64,8% 67,9% 67,1% 9,5% 9,6%

Depreciação 26,1 29,2 30,7 3,8% 4,5% 4,2% 17,6% 5,0%

Custo dos Serviços Prestados 471,7 474,1 518,4 68,6% 72,3% 71,3% 9,9% 9,3%

Em milhões de R$ Variação %% da Receita Líquida
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DESPESAS GERAIS E ADMINISTRATIVAS  2T15

GERAIS E ADMINISTRATIVAS:aumento devido dissídios e provisões para contingências

OUTRAS RECEITAS/ DESPESAS OPERACIONAIS: impactado por prejuízo na venda da Proechoe da Lafê

MÉTODO DE EQUIVALÊNCIA PATRIMONIAL: lucro das empresas vendidas Proechoe Lafêno 1T15

2T14 1T15 2T15 2T14 1T15 2T15
æ 2T15 x 

2T14 %

æ 2T15 x 

1T15 %

Gerais e Administrativas 117,1   127,9   136,4   17,0% 19,5% 18,8% 16,5% 6,7%

PPR 9,9       12,6     13,1     1,4% 1,9% 1,8% 32,7% 3,8%

Outras receitas / Despesas Operacionais (0,2)      4,9       (2,0)      0,0% 0,7% -0,3% 847,9% -141,2%

Método de Equivalência Patrimonial -         -         (1,6)      0,0% 0,0% -0,2% 0,0% 0,0%

Despesas Operacionais Caixa 126,8   145,4   145,9   18,4% 22,2% 20,1% 15,0% 0,3%

Depreciação e amortizações 13,5     14,2     14,3     2,0% 2,2% 2,0% 5,8% 0,3%

Despesas Operacionais 140,3   159,6   160,1   20,4% 24,3% 22,0% 14,2% 0,3%

Em milhões de R$ % da Receita Líquida Variação %
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EBITDA CONTÁBIL  (R$ MILHÕES)

16,7%

12,8%

-0,3% -0,1%

-1,7% -0,2%

-1,6%

EBITDA 2T14 Pessoal Materiais Serviços e
Utilidades

Gastos Gerais SG&A EBITDA 2T15

Em milhões de R$ 2T14 2T15 D % YTD 2014 YTD 2015 D %

Lucro líquido do exercício 31,9 11,5 -64,0% 60,5 10,2 -83,2%

(+) Imposto de renda e contribuição social 15,1 11,0 -27,6% 28,1 11,5 -59,1%

(+) Financeiras líquidas 28,4 25,8 -9,3% 53,1 48,5 -8,6%

(+)Depreciação e amortizações 39,6 45,0 13,6% 85,9 88,4 2,9%

EBITDA (R$ MM) 115,0 93,2 -19,0% 227,6 158,6 -30,3%

Margem Ebitda (%) 16,7% 12,8% -3,9 p.p. 16,9% 11,5%  -5,4 p.p. 
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ÍNDICE DE COBERTURA

Prazo médio de recebimento (dias)

Regra de provisionamento

91 a 120 dias 25%

121 a 180 dias 50%

181 a 360 dias 75%

Acima 361 dias 100%

(1) índice de cobertura= saldo de PDD / vencidos > 120 dias

Provisão e perda por glosa e inadimplência (% receita bruta)

R$ milhões 2T14 3T14 4T14 1T15 2T15
Duplicatas a Vencer 501,2 532,4 517,6 478,7 522,4

vencidas 0-90 116,0 118,8 95,5 101,9 117,1

Vencidas 91 - 120 17,1 19,3 8,6 34,5 12,6

Acima de 120 79,4 84,2 69,6 92,5 102,8

Provisões     (69,3)    (72,9)    (61,7)    (78,2)    (85,2)

Total CR 644,5 681,8 629,5 629,3 669,7 

Indíce de cobertura¹ 87,2% 86,6% 88,6% 84,6% 82,9%

85,3 86,2 87,4
83,3 83,9

2T14 3T14 4T14 1T15 2T15

3,6%
2,9%

1,3%

2,6%

5,5%

0,0%

2,0%

4,0%

6,0%

8,0%

10,0%

12,0%

14,0%

2T14 3T14 4T14 1T15 2T15

% Receita  Bruta - Provisão e perda
 por glosa e inadimplência
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GESTÃO DE BALANÇO

623,9

(480,2)

(955,0)

(811,3)

COMPOSIÇÃO DA DÍVIDA (R$ milhões)

Disponibilidades

Dívida - Curto Prazo

Dívida ïLongo Prazo

Dívida Líquida

FLUXO DE CAIXA impactado pelo incremento no CAPEX

DÍVIDA LÍQUIDA estável

IMPOSTO DE RENDA CAIXA praticamente zero

Management Cash Flow (R$ Million) 2Q15
Accounting EBITDA 93.2

Operacional working capital (29.1)           

Other working capital accounts 39.0            

Financial expenses (25.8)           

Income tax (0.0)            

Operational cash flow 77.3            

Capex (68.0)           

Free Cash Flow 9.3             
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PERFIL DO ENDIVIDAMENTO Evolução do Custo da Dívida

Emissão Ano
Valor

(R$MM)
Taxa

3ª Emissão 2012 250,0 CDI + 0,80% a.a

4ª Emissão 2013 450,0 CDI + 1,15% a.a

2ª Emissão 2011 700,0 CDI + 1,40% a.a

Prazo

4 anos

5 anos

5 anos

CovenantsFinanceiros

Perfil da Dívida Líquida (2T15)

R$ Milhões

CDI +

R$ 719,2 MM

88,6%

% Pré USD

(R$ 6,8 MM)

-0,8%
% CDI

R$ 87,9 MM

10,8%

Pré BRL

R$ 10,9 MM

1,3%

Cronograma de Amortização

R$ Milhões

Debêntures DASA FINANCE Empréstimos e financiamentos

5ª Emissão 

1º série
2015 249,8 CDI + 1,05% a.a 3anos

5ª Emissão

2ª série
2015 150,2 CDI + 1,20% a.a 5 anos

Custo médio jun/14 set/14 Dez/14 Mar/15 jun/15

% CDI 108,8% 108,7% 108,5% 101,7% 100,7%

CDI + 1,2% 1,2% 1,2% 1,2% 1,1%

Pré BRL 7,8% 7,5% 6,7% 6,4% 6,2%

Pré USD 1,7% 1,6% 1,5% 1,4% 1,4%

97,6 

294,2 
348,7 349,2 

74,8 75,1

94,2 

10,5 

55,0 

18,4 10,0 

1,4 1,4 

4,9 

2015 2016 2017 2018 2019 2020 > 5 anos

Covenants jun/14 set/14 dez/14 mar/15 jun/15

Dívida Bruta      1.289,1      1.321,9      1.228,3      1.705,2      1.435,2 

Caixa         497,6         592,2         440,2         894,3         623,9 

Dívida Líquida         791,5         729,7         788,0         810,9         811,3 

Ebitda (LTM)         461,3         469,1         410,6         366,7         341,7 

Resultado Financeiro (LTM)         101,9           94,9           98,6           99,1           96,4 

1º) Dívida Líquida / Ebitda <= 2,5           1,72           1,56           1,92           2,21           2,37 

2º) Ebitda / Resultado Financeiro >= 2,0          4,53           4,89           4,16           3,70           3,54 
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ROIC

NOPAT LTM/média(capital de giro  + ativo intangível+ ativo imobilizado valor troca de ações DASA e MD1)

34% alíquota  efetiva de imposto de renda

10,7% 10,7%

8,4%

7,0%

5,9%

2T14
LTM

3T14
LTM

4T14
LTM

1T15
LTM

2T15
LTM
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CAPEX

2T15:7 NOVAS UNIDADES, 5 REFORMAS entregues em unidades já 

existentes, instalação de 1 NOVA RESSONÂNCIA e 1 TOMOGRAFIA

2T15 Breakdown

144,3 

207,8 

34,7

68,0 

2013 2014 2T14 2T15

TI
R$ 17,1 MM

Abertura e 
expansão de 

unidades
R$ 25,2 MM

Equipamentos
R$ 21,2 MM

Outros
R$ 4,4 MM

25,2%

31,2%

6,5%

37,1%

CAPEX ðR$ Milhões
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Q & A

CALL DE RESULTADOS 2T15


